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Kosten im ambulanten Pflegefall

. Pflagekosten
Ambulante Pflege zu Hause - Pflegedienst 2405 Eure
Pflegekosten
2.932 Euro
pr-oroey 1440 €
Pflegekosten . _I 320 € Restkosten
1.109 Euro . Eigenanteil
Pﬂ;g;‘észn 510 € Restkosten :
420 € Restkosten Eigenantail
390 € Restkosten Eigenanteil
Restkosten Eigenanteil
Eigenanteil
: 1.298 € 1.612 € 1.9956€
125 € 689 € o Leistung Pflege- Sising Fieger
Laistung Pflage- Leistung Pflege- o5 Ung MIeg pflichtversicherung
Leistung Pflage- i tversichertn pfiichtversicherung pflichtvarsicharung
pflichtversicherung P g
Pflegegrad 1 Pflegegrad 2 Pflegegrad 3 Pflegegrad 4 Pflegegrad 5

Quelle: PKV-Fflageelnrichtungsdatenbank
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Kosten im stationaren Pflegefall

C : : Pflegekosten
Stationére Pflege im Heim Pflegskosten 3.925 Euro
Pflagekosten 3.695 Euro
Pflagekosten 3.182 Euro 1 920 €
Pflegekosten 2 690 Euro '
2.375 Euro 1 920 € Restkosten

1920 € Restkosten Eigenantail
1920 € Restkosten Eigenantsil

2.250 € Restkosten Eigenanteil

Restkosten Eigenanteil

Eigenantail 2005 E
1.262 € 1 175 € Leistung Pflege-

125 € 770 € Leistung Pflage- hﬁ:ﬁﬂiﬁgﬁn pflichtversicharung
Leistung Pflage- Laistung Prlege- pflichtversicharung g :

flichtvarsich
ofiichivarsicherung prichiversicherung

Pflegegrad 1 Pflegegrad 2 Pflegegrad 3 Pflegegrad 4 Pflegegrad 5
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Aufklarungsbedarf

Umfrage

Deutsche haben massive Wissenslucken bei
Pflegekosten

Fast jeder zweite Deutsche glaubt, dass die gesetzliche Pflegeversicherung im
Pflegefall die vollen Kosten der Unterbringung in einem Heim finanziert. Das hat eine
aktuelle Umfrage der Postbank ergeben. Hier kommen die Details.

Viele Biirger wissen nicht, dass sie sich als Pflegebediirftige etwa be1 vollstationérer Pflege an den
Kosten beteiligen miissen, und wie hoch die Kosten dafiir sein kdnnen. Das zeigt eine Umfrage im
Aufirag der Postbank unter 1.002 Biirgern. 43 Prozent der Befragten glauben danach, dass die

gesetzliche Pflegeversicherung die Kosten fiir einen vollstationdren Pflegeplatz in voller Héhe
iibernimmit.

21 Prozent der Umfrageteilnehmer gehen von emnem Eigenanteil von unter 1.000 Euro. Tatsachlich

liege der zu leistende Betrag im Bundesdurchschnitt derzeit bei rund 1.800 Euro, wie Berechnungen
des PKV-Verbands ergeben haben.

VERSICHERUNGSGRUPFE
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Zahlen - Daten - Fakten

ca.80 Mio. Bundesburger / innen

* nur 3.500.000 Pflegezusatzpolicen
* nur 4,3%

3.400.000 Pflegefalle bundesweit (2017)*

2.590.000 ambulante Versorgung zu Hau;\\a

» davon 1.760.000 durch Angehdrige

» 830.000 durch ambulante Pflegedienste
* 14.100 ambulante Pflegedienste

» Mit 390.300 Beschaftigten

818.000 in stationarer Pflege*

* In 14.500 Pflegeheimen
» Mit 764.600 Beschaftigten

*Quelle: Statistisches Bundesamt Wiesbaden - Pflegestatistik 2017
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Der MaklerCircle
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Der MaklerCircle flr den Bereich Pflege

Privatkunden Geschaftskunden Heilwesen Kontakt & Feedback

S

Kundengewinnung

S
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Kundengewinnung durch Content

deshalbversichern.de
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Kundengewinnung durch Content

© Pixabay

Uberblick und Ausblick
Wie steht es um die Pflegevorsorge?

f ol v L in & DIGIDOR

Uber die eigene Vorsorge im Pflegefall nachzudenken, gehdrt fiir viele Menschen nicht zu den bevorzugten Themen. Dabei nimmt
die Lebenserwartung stetig zu und damit steigt die Zahl der Pflegebediirftigen. Wie es momentan um die Pflegevorsorge in
Deutschland bestellt ist, erfahren Sie hier.

Von Manila Klafack | 25.01.2019 10:25, aktualisiert am 28.01.2019 09:23 |4 Drucken

Viel Arbeit, hohe kirperliche Belastung, schlechte Bezahlung und nicht die Aussicht, dass sich diese Situation schnell verédndert -

so l&sst sich die Pflege von Seiten der in dem Bereich Beschéftigten beschreiben. Das gilt sowohl fir digjenigen in der Alten- als

auch fiir diejenigen in der Krankenpflege, Bundesgesundheitsminister Jens Spahn (CDU) hat sich zwar auf die Fahnen geschrieben,

die Lage schnell und nachhaltig zu andern, doch so richtig gelingt das noch nicht. Zum einen kann auch er dem wachsenden Bedarf

an Pflegekraften und dem gleichzeitigen Mangel an Fachpersonal in der Branche nicht sofort abhelfen, Zum anderen schaffen viele

seiner Aktionen neue Probleme und eine Zufriedenheit mit den bisherigen MaBnahmen hat sich bei vielen Betroffenen noch nicht

eingestellt, 9



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Kundenansprache mit DIGIDOR

Y [ [2Jd DIGIDOR|MARKETING-PLATTFORM

erreichen Sie Bestands- und Neukunden!

Aktivieren Sie |hre Kunden und gewinnen Sie neue dazu! Ich unterstiitze Sie gerne

iy p— o X Ao b relbicor srroirbaon? o TED fhat oirng o s il £ o e Cicr rig iarkofro O Srates i
Wi e nre Kunoen nocn arreKeer ermeicne Die INTER nat eine begueme und sinfache Losung Tur Sie: die Markeung-Platitorm von
i M - ! T 24T O FT; = N L
m HEID( ahan A = d B d e ameanhaite BIs Sie ba Pt B et B (=1
narsanliche Kamo3aone et Tatlen diesa in o e Me o - C R o =T Ml ar E I
personicne kampagne una [enen gese n d 4 e d d
A e Ku

rnd das Beste - DIGIDOR ist fur Sie kostenlos!

sascha Risse
Jetrt Bespiel-Hampagne ansehean o

Registrierung unter https://www.expertenhomepage.de/digidor/
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Customer Journey Die Reise vom Interessenten zum Kunden

Phase 4

Kaufentscheidung
wird getroffen

Phase 5

Kauf / Abschluss

Phase 3

Interesse am Thema
wird konkret

Phase 1

Bewusstsein

wird geweckt FLEEE

Interesse am Thema
wird verstarkt

11
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Dreiteilige Kampagne zur Ansprache auf Pflege

DIGIDOR|MARKETING-PLATTFORM

& _.{H_.
m Ll
Kampagnen von Inter .
@ = : =
R g ERY - | = '
— i =L = et = 4.
Al - T i | [han TRmews Fiisge gahiord rum Lstan b, . ‘ E - [} ' L Pt i |
T i e U s e S el
gulid fesa Tec RN '- ’ N
o R e SRR |k enescnmen ins imabhongi bieben b ;{, vl !
[ weniges v sehcasen e | et e ' < N Versorgungslicke im Pflegefall
Haus zu verkaufen wegen Pflegefall e ‘ INTER QualiCare® L berechnen L

1. Bedarf wecken
2. Versorgungsliucke berechnen

3. Produkt mit sehr individuellen Leistungen

12
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Customer Journey Die Reise vom Interessenten zum Kunden

Bestandskunde oder potentieller Kunde
»Stolpert« uber das Thema Pflege

Phase 1 Phase 2 Phase 3 Phase 4

Bewusstsein Interesse am Thema Interesse am Thema Kaufentscheidung
wird geweckt wird verstarkt wird konkret wird getroffen

Phase 5
Kauf / Abschluss

13
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Pflegekampagne 1: Haus zu verkaufen wegen Pflegefall

Mustermakler
Assekuranz

Was passiert mit meinen ohneigen igenturr
dem Erbe meiner Kinder? =
) : L8 1 :i | L |
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Pflegekampagne 1: Haus zu verkaufen wegen Pflegefall

Wichtiges richtig schutzen Persénliche Beratung

Pflegekosten Finanzierung durch Vermogen

Muster Makler

Mustermakler Assekuranz
Erzbergerstr. 19
68165 Mannheim

0171 5690863

sascha.rissedinter.da

s Die gesetztiiche Pflegepflichtversicherung deckt nur einen

Verbrauch der Ersparnisse

Teil der Gesamikosten Aufzehrung des Erbes

= Dije Restkosten mussen 5ie selbst aufbringen Verkauf von Wohneigentum

oder (hre Kinder Berug von Soznalhilfe, wenn Vermogen aufgebraucht ist

= |Ar Vermogen schrumpft, das Erbe Ihrer Kinder ist bedroht nanspruchnahme von Elternunterhalt

15
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Pflegekampagne 1: Haus zu verkaufen wegen Pflegefall

Bei Pflegebedurftigkeit selbstbestimmt leben

Nur mit zusatzlicher privater Vorsorge: Mit dem Geld aus einer privaten Pflegezusatzversicherung behalten Sie die finanzielle
Freiheit, Inr Leben auch im Pflegefall selbst zu gestalten - ohne lhre Familie zu belasten oder sogar Eigentum verkaufen zu missen.

Das erleichtert Ihren Alltag und den |hrer Familie ganz erheblich.

Wollen Sie Ihr Eigentum schiitzen?

Gerne beraten ich Sie zu lhrer persdnlichen Situation und erarbeite mit Ihnen eine individuelle Lésung.

Jetzt Termin vereinbaren!

NS

16



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Customer Journey Die Reise vom Interessenten zum Kunden

Sensiblilisierte Person sieht erneut einen Beitrag zum Thema Pflege
und interagiert

Phase 1 Phase 3 Phase 4

Bewusstsein Interesse am Thema Kaufentscheidung
wird geweckt wird konkret wird getroffen

Phase 5
Kauf / Abschluss

17
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Pflegekampagne 2: Ihre Versorgungslicke im Pflegefall

Mustermakler
ASSERUTUNE

- £

Jeder sechste Pflegebedurftige muss zum Sozialamt Personliche Beratung

Immer &fter reichen die Leistungen aus der gesetzlicher Pflegeversicherung und eigenen EinkiGnften nicht aus. um als Pflegebedurftiger
uber die Runden zu kommen. jeder sechste muss also zum Sozialamt. 440.000 Menschen waren im vergangenen |ahr betroffen. Das
zeigen Zahlen des Statistischen Bundesamts A

18



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare

Pflegekampagne 2: Ihre Versorgungslicke im Pflegefall

Wie hoch ist Ihre personliche Versorgungslucke im Pflegefall?

Im Fflegefall entsteht schnell ein finanzieller Engpass: Die Leistungen der sozialen Pflegeversicherung decken meist nicht
vollstandig die Pflegekosten, da diese sehr hoch sein kénnen. Ohne zusatzliche private Absicherung kann haufig nicht mehr der
gewochnte Lebensstandard weitergefiihrt werden. Mit dem Fflegeliickenrechner kinnen Sie selbst berechnen wie hoch Ihre

persdnliche WVersorgungslicke im Pflegefall sein kann.

Geschlecht m
Art der Betreuung .

hauslicha hausliche stationdre
Pflege __Pflege _ Pflega
[Amgehdrige] | Pflegedienst)
Fflegegrad .
Grad 1 Grad 2 Grad 3 Grad 4 Grad 5

Ihre Ergebnisse

Statistische Lebenserwartung

79,2 Jahre

Durchschnittliche Pflegekosten
pro Monat

3.002 €
- IS

B Gedeckts Kosten 1.262 €
B versorgungslicke 1.740 €

19
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Pflegekampagne 2: Ihre Versorgungslicke im Pflegefall

Wissen Sie, wie hoch lhre Pflegeltcke ist?

Ob professionelle Pflege zu Hause oder im Pflegeheim - Pflege ist teuer und zeitaufwandig. Und die gesetzliche Pflegeversicherung reicht
nur fir das Natigste. Den Rest missen Sie selbst aufbringen.

Pflegellicke ermitteln

Berechnen Sie in wenigen Schritten Ihre individuelle Versorgungslicke im Pflegefall

g

Jetzt ermitteln!

Dieser Service wird von einem externen Anbieter bereitgestellt | Datenschurzerkdarung

Haben Sie Fragen zu lhrer Liicke?

Gerne beraten ich Sie zu lhrer persdnlichen Situation und erarbeite mit Ihnen eine individuelle Losung.

Jetzt Rickruf anfordern!

VERSICHERUNGSGRUPFE

\/

Muster Makler
Mustermakler Assekuranz

Erzbergerstr. 19
68165 Mannheim

0171 5690883
sascha.risse@inter.de

20
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Customer Journey Die Reise vom Interessenten zum Kunden

Interessent sucht einen Makler vor Ort und vereinbart einen Termin

Phase 1 Phase 2 Phase 3 Phase 4

Bewusstsein Interesse am Thema Interesse am Kaufentscheidung
wird geweckt wird verstarkt Thema wird getroffen
wird konkret

Phase 5
Kauf / Abschluss

21
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Pflegekampagne 3: Produktvorstellung INTER QualiCare

| % 0171 5680863 |
Mustﬂermkalfler
ASSPRUTANZ

Das Thema Pflege gehort zum Leben.

Mit INTER QualiCare® sorgen Sie vor.

Aktiv entscheiden und unabhangig bleiben

Persdnliche Beratung

@

Die Pliegepflichtversicherung ist seit ihrerm Bestehen nur eine Grundabsicherung. Zwischen deren Leistungen und den tatsachlichen
Pflegekosten entsteht eine grofle Licke, fir die Sie selbst oder lhre Angeharigen aufkommen missen.

Wallen Sie sich vor finanziellen Engpéssen schitzen? Dann los!

22
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Pflegekampagne 3: Produktvorstellung INTER QualiCare

Sorgen Sie vor! ' L~

Meine Empfehlung: Sichern Sie sich und Ihre Familie jetzt for den Pflegefall ab - mit dem flexiblen Pflegtagegeld INTER QualiCare®. Das
Produkt ist die Erganzung zur Pflegepflichtversicherung und sichert lhre finanzielle Unabhangigkeit im Pflegefall. Muster Makler

- Mustermakler 4ssekuranz
Wie das funktioniert? Sehen Sie selbst!

Erzbergerstr. 19
68165 Mannheim

0171 5620863

sascharisze@inter.de

TOP
PFLEGE-
TAGEGELD
Pigrible Tarfe

M DFSI o,

[parre paraten wir Sie zu Ber persbrlichen Situasen und bemen miz lhnen aine indesduelle Lasung UALITA
Z A

rokiseunmnic TESTSIEGER |
Privie Pllsgmserasctanngsn

Wollen Sie fiir den Pflegefall vorsorgen? m
O

23
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Customer Journey Die Reise vom Interessenten zum Kunden

Potentieller Kunde erfahrt Produktdetails und erkennt den Nutzen fur sich

Phase 1 Phase 2 Phase 3 Phase 4

Bewusstsein Interesse am Thema Interesse am Thema Kaufentscheidung
wird geweckt wird verstarkt wird konkret wird getroffen

Phase 5
Kauf / Abschluss

24
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Customer Journey Die Reise vom Interessenten zum Kunden

Kunde schliel3t Pflegeversicherung ab

Phase 1 Phase 2 Phase 3 Phase 4

Bewusstsein Interesse am Thema Interesse am Thema Kaufentscheidung
wird geweckt wird verstarkt wird konkret wird getroffen

Phase 5
Kauf / Abschluss

25
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Volle Absicherung nur mit Pflegezusatz

® Die Pflegepflichtversicherung ist lediglich eine Grundabsicherung
® Menschenwitrdiges und bedarfsgerechtes Pflegeumfeld ermdglichen
® Einkommens- und Kostenabsicherung im Pflegefall
® Schutz vor Verlust des angesammelten Vermogens
® Aufrechterhaltung des Lebensstandards

® Absicherung von Kindern ab Geburt

® Schutz der nahen Angehdrigen vor finanziellen
und logistischen Folgen ( § 1601 BGB)

® Erbschaftssicherung

VERSICHERUNGSGRUPPE

26
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Kosten im ambulanten Pflegefall

. Pflegekosten
Ambulante Pflege zu Hause - Pflegedienst 2,495 Eura
Pflagekosten
2.932 Euro
Pflagekosten
Pl 1.808 Euro 1.440 €
egekosten 1 320 € Restkosten
Pflegekosten 1.109 Euro 510 € FI. . Eigenanteil
estkosten
L 420 € Restkosten Eigenanteil
Eigenanteil
390 € Restkosten
Restkosten Eigenantail
Eigenantail 1612 € 1.995 €
1.298 € . Leistung Pflage-
125 € 689 € Loiiing Plge- Laisiung Plge- cstung Plleg
. eistung Pflage- : - L Fichtvarsicharn pflichtversicherung
Leistung Plege- : : pflichtversicherung P g
pflichtversicherung Al Al
Pflegegrad 1 Pflegegrad 2 Pflegegrad 3 Pflegegrad 4 Pflegegrad 5

Quelle: PKV-Pllageeinrichtungsdatenbank
Achtung: Leistungen der gesetzlichen Pflegeversicherung sind nicht garantiert!

27
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Kosten im stationaren Pflegefall

Pflegekosten
Dfla el : 3.925 Euro

Pflagekosten 3.695 Euro
Pflegekosten 3.182 Euro 1020 €

2.690 Euro 1 920 € Restkosten

1 920 € Restkosten Eigenanteil

1 92[} € Restkosten Eigenantail
Restkosten Eigenantail

Eigenantail

Stationare Pflege im Heim

Pflegekosten
2.375 Euro

2.250 €

Restkosten
Eigenantaeil

. . Lsistung Pflage-
125 € 170 € Le?stn%sgﬂfe- L bl 2 pflichtversicherung
. Leistung Pflage- fich Ner%ichegun pflichtversicherung
LA Al pfichtversicherung ; .
pflichtversicharung
Pflegegrad 1 Pflegegrad 2 Pflegegrad 3 Pflegegrad 4 Pflegegrad 5

» Einrichtungseinheitlicher Eigenantell

28



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare

Tarifkonzept

, Haupttarife”

QC 1bis5

Auszahlung des
vereinbarten Tagegeldes
ambulant und stationar

in gleicher Hohe

Die Leistung aus den einzelnen

Bausteinen ist additiv!

, Erganzungstarife®
QCS 2 bis 4

Optionale Erhéhung der

stationaren Leistungen in

den Pflegegraden 2, 3 und

4 auf das Leistungsniveau
in Pflegegrad 5

Bezeichnung 2 bis 4 gibt an, in
welchem Pflegegrad die Leistung
stationar aufgestockt wird

Ll

VYERSICHERUNGSGRUFPPE

, Erganzungstarif”
QCE

Einmalige Sofortleistung
ab Pflegegrad 2

Leistung bei vorrilbergehenden
Hilfebedarf

Begutachtung im Ausland

Leistungsretter, wenn der
Vertrag bedingungsgemal ruht




Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

INTER QualiCare - Leistungsmerkmale

® Keine Wartezeiten

® Keine Karenzzeiten i;’ o
W i %
Verzicht auf das ordentliche Klindigungsrecht i b

® Kein Hochstaufnahmealter

® 300 Euro Tagessatz insgesamt moglich

® Tagessatze in 1- Euro — Schritten

® Optional stationar hohere Leistungen ab Pflegegrad 2 maglich

® Optional hohe Einmalleistung inklusive weiterer Leistungshighlights mdglich

® Weltweiter Versicherungsschutz ohne zeitliche Begrenzung

30



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

INTER QualiCare - Leistungsmerkmale

® Leistung auch bei suchtbedingter Pflegebedurftigkeit

® Leistung lauft weiter bei

« Stationarem Krankenhausaufenthalt

« Reha-Malinahmen 1

« Sanatoriumsaufenthalt
® Auszahlung

« Immer fUr den vollen Monat
o Beispiel: Feststellung der Pflege am 15.07. = Auszahlung fur den kompletten Juli

- wahlweise zum Monatsbeginn / Monatsende madglich

31



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare

INTER QualiCare — Kindernachversicherung ab Geburt

® Kindernachversicherung ab Geburt

® 198 VVG - Kindernachversicherungsgarantie

,2dessen neugeborenes Kind ab Vollendung der Geburt
ohne Risikozuschlage und Wartezeiten zu versichern®

- 1 Elternteil muss spéatestens 3 Monate vor der Geburt versichert sein

® INTER Regelung:

o ein Elternteil muss am Tag der Geburt
bei der INTER QualiCare-versichert sein

o Keine 3 Monatsfrist

o keine Gesundheitsfrage Schwangerschatft

VERSICHERUNGSGRUPFE
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

INTER QualiCare - Dynamik

® Gilt far alle vereinbarten Tarifstufen und die Einmalleistung

® Alle 3 Jahre zum 01. Juli

® Ohne erneute Gesundheitsprifung ,
® Unabhangig von Alter und Leistungsfall
@ Inflationsausgleich bzw. min. 5% der vereinbarten Tagessatze und Einmalleistung

® Kunde hat Widerspruchsrecht bis 31. August*
* Nach 3 Widerspruchen hintereinander erlischt das Dynamikrecht

33



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

INTER QualiCare - Optionsrechte

® Erhohung um bis 20% der vereinbarten Leistung
® Ohne erneute Gesundheitsprifung

® Zum Ablauf des 3., 5. und 10. Versicherungsjahres

Wichtiges’
® Zusatzlich bei verschiedenen Ereignissen richtig
schutzen!
o z.B. Erwerb einer Immobilie >
=
® 6 Monate Auslibungsfrist e

® Voraussetzungen
— Kein Leistungsfall
— Junger als 70 Jahre
— Kein Beitragsverzug

34



Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare

INTER QualiCare - Beitragsfreies Ruhen

® Ohne Angabe von Grinden

® bis zu 3x iIm Vertragsleben

® Jeweils bis zu 6 Monate

® Fur alle oder einzelne versicherte Personen

@ Gilt immer fur alle abgeschlossenen QualiCare-Tarife

® Wahrend der Unterbrechung:
— Besteht kein Leistungsanspruch

—  Werden keine Alterungsruckstellungen gebildet

VERSICHERUNGSGRUPFE
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare

INTER QualiCare E - Einmalleistung

)

)

)

)

)

)

INTER QualiCare E

Einmalzahlung bei erstmaliger Pflegebedurftigkeit
ab Pflegegrad 2

bis zu 25.000 Euro in 1.000 Euro-Schritten

Mit Auszahlung der Einmalleistung endet der Tarif QC E

Weitere Leistungsinhalte
o Leistung bei vorribergehendem Hilfebedarf
o Leistungsretter bei beitragsfreiem Ruhen

o Gutachterkosten im Ausland

VERSICHERUNGSGRUPFE
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

INTER QualiCare E — Vorubergehender Hilfebedarf

® Leistung bei vortibergehendem Hilfebedarf ‘
® Tagessatz in HOhe von 3% der gewahlten Einmalleistung
® Fir bis zu 90 Tage

E -
® Die Auszahlung schmalert die Einmalleistung nicht

A &=

® Mehrfach wahrend eines Vertragslebens maglich ~ @

o #
® Alleinstellungsmerkmal am Markt

® Voraussetzungen:

— Esliegt kein Pflegefall nach SGB Xl vor
—~ Es besteht eine Einschrankung im Umfang von mind. Pflegegrad 1
-~ und unmittelbar vorausgehender Krankenhausaufenthalt / vollstationare
Reha von mindestens einem Tag (Unterlagen dienen als Nachweis) ‘
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INTER QualiCare E — Leistung bei beitragsfreiem Ruhen

INTER QualiCare® E - der Leistungsretter

QualiCare E greift trotz
Ruhen und kommt zur
Auszahlung.

Fur die verstrichenen 3

Der
Versicherungsschutz
wird also ruckwirkend

wieder aktiviert

6 Monate Beitragsruhe
werden vereinbart.
Leistungsanspruch
erst wieder in 6
Monaten!

Wahrend des Ruhens

tritt nach 3 Monaten

der Pflegefall in min.
Pflegegrad 2 ein.

Der Kunde hat
QualiCare und

Monate der Ruhenphase
werden die Beitrage
nacherhoben und von
der Einmalleistung
abgezogen.

und der Kunde hat
sofortigen
Leistungsanspruch ohne
Wartezeiten.

QualiCare E
abgeschlossen.
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INTER QualiCare E — Weltweite Begutachtung

® Weltweiter Versicherungsschutz
® Ubernahme der Kosten der Erstbegutachtung im Ausland
® Bis zu 2.500 EUR (inkl. z.B. Flug, Unterkunft, Begutachtung)

® Alleinstellungsmerkmal am Markt

® Voraussetzungen:
— Kein Versicherungsschutz in SPV bzw. PPV

- Begutachtung nach Aktenlage nicht moglich
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Risikoprufung und Antrag

Gesonderter Antrag fir die Pflegezusatzversicherung

E. Gesundheitsfragen

Wichtiger Hinweis: (ber die Annahme lhres Versicherungsantrags entscheiden wir auf der Grundlage lhrer Antworten auf die nachfolgend gesteliten Fragen. Unrichtige oder unvollstindige
Angaben kinnen uns — je nach Grad lhres Verschuldens und in Abhdngigkeit von deren Bedeutung fiir uns — berechtigen, vom Vertrag zunickzutreten, ihn anzupassen, zu kiindigen oder
anzufechten. Sie konnen dadurch lhren Versicherungsschutz verlieren, gegebenenfalls sogar rickwirkend fir bereits eingetretene Versicherungsfalle!

Bevor Sie die nachfolgend gesteliten Fragen beantworten, lesen Sie deshalb bitte das Informationsblatt , Wichtiger Hinweis zur Beantwortung von Fragen des Versicherers im Zusammen-
hang mit dem Abschluss von Versicherungsveriragen®, das diesem Antrag beigefugt ist.

1. Kdrpergriide
Kirpergewicht

3. 3ind Sie in |hren Fahigkeiten oder in lhrer Sefbstandigkeit beeintrachtigt?

4, Wurde jemals einer der folgenden Anfrage (Erwerbsminderungsrente, Erwerbsug
pesielit?

5. Besieht ein Grad der Behinderung in Hohe won 50% oder mehr?
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Risikoprufung und Antrag

Geschlossene Gesundheitsfragen

inlEr

VERSICHERUNGSGRUPFE

6. Bestehen oder bestanden in den letzten 5 Jahren Erkrankungen, Beschwerden oder fanden Behandlungen/Untarsuchungen wie nachfiolgend
genannt, statt?

Zentrales Nervensystem oder Gehim: Alzheimer, Amyotrophe Lateralsklerose (ALS), Chorea Huntington, Creutzfeldt-Jakob-Krankheit, Demenz,
Epilepsie, Hmblutungen, Himleistungsstirungen, Himtumor, Himschidigung, Hydrocephalus, Infantile Cerebralparese, Lihmung, Multiple
Sklerose (MS), Parkinson, Polyneuropathie, Schiagantall, Spina bifida, Transitorische ischamische Attacke (TIA), Wachkoma.

Gefife oder Herz: Aneurysma, Angina Pectoris, Arteriglle Verschlusskrankheit, Arterioskle n:usel Bluthochdruck (auBer medikaments eingesteliter |

Bluthochdruck), Bypass, Embolie, Herzinfarkt, Herzinsuffizienz, Koronare Herzkrankheit (KHK), Raynaud-Syndrom, Stent.

LIJIIﬂE[I Asthma bronchiale (tAgliche §}'FﬂETCH'ﬂEl’[iE!IChFDI’IiEDI’I obstruktive Lungenerkrankung (COPD), Lungenemphysem, Schiafapnoesyndrom.

ol Chronische Gicht, Chronische Hepatitis, Colitis ulcerosa, Diabetes mellitus, Hypercholesterinamie (Erdhtes

leber, Zystenleber.
Nieren: Chronisches Nierenvarsagen, Chronische Nigreninsuffizienz, Hamstauungsniere, Zystennieren.

Muskelskelettsystem: Amputation von Arm oder Bein, Glasknochenkrankheit, Knochenmarkinsuffizien

0] O

O 0O O
O 0O O

0] O
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Risikoprufung und Antrag

inlEr
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Absicherung mit RZ mdglich, wenn nur eine Diagnose genannt wird

Personen-Nr. 1
7. Bastehan oder bestanden in den letzten 5 Jahren Erkrankungen, Beschwerden oder fanden Behandlungen/Untersuchungen wie nachfolgend A mein|ja nein|ja nen
genannt, statt?
Medikamentds eingestellier Bluthochdruck {oberer/systolischer Wert unter 140, unterer/diastolischer Wert unter 90) 1 O O
Hypercholesteringmia (Erohtes Gesamtcholesterin bis maximal 250 ma/d) 1 OO o O
Hyperurikamie (Gicht), auBer Nierengicht und chronische Gicht 1 OO o O
Gelankarthrosan
_ Arthrose an Schuitergelenk, Kniegalenk, Hiiftgelenk, Sprunagelenk L1 OO o O
_ Mehrere Gelanke batroffen L1 O O O
_ Arthrose an der Wirbelsaule O O O &
_ Mehrere Gelanke batroffen O O O &
_ Arthrose an Ellenbogen-, Hand-, Finger- oder Zehengalenk O O O o
_ Mahrere Gelenke betroffen O O O O
Astma bronchiale (auBer tagliche Symptomatik) 1 O O O
Akute Sarkoidose, inzwischen auspeheilt |:| |:| |:| |:| |:| |:|
Herzschrittmacher |:| |:| |:| |:| |:| |:|
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Marktvergleich

VERSICHERUNGSGRUPFE

Sz : INTER Allianz AXA DN Hallesche HanseMerkur Ukv i
Pflegetagegeldtarife QualiCare PZTEO3 Vario PTG OLGAflex PG PflegePRIVAT Premium
Tagessatz 50£ Plus
Pflegegrad 1 (amb. | stat.) 300€ 300 300€ 300€ 300 300 450 1.500€ 150€ 150 € 150€ 150€ 150€ 150€
Pflegegrad 2 (amb. | stat.) 450€ | 1.500£ 450€ | 1.500< 450€ 450 600 1.500€ 450€ | 1.500€ 450€ | 1500 450 | 1500
Pflegegrad 3 (amb. | stat.) 1050€ | 1.500€ T50€ | 1500 1.050€ | 1.050€ 1.050€ | 1.500€ 1.050€ | 1.500€ JR0E€ | 1.500€ 750€ | 1500
Pflegegrad 4 (amb. | stat.) 1500€ | 1.500€ 1.200€ | 1.500€ 1500€ | 1.500£ 1500€ | 1.500€ 1500€ | 1.500€ 1200€ | 1500£ 1500€ | 1.500€
Pflegegrad 5 (amb. | stat.) 1500£ 1 1 500 1500 ' 1500£€ 1500 ¥ 1500 2250€ 1 2 250£ 1500 1 1500£€ 1500€ ' 1.500€ 1500€ ' 1500£
Tarifart Flexibel Statisch Flexibel Statisch Statisch Statisch Statisch
max. Tagessatz bei PG 5 300 £ 150 € 150 € {IEEF%UDHETOE;t'In PG 4) 150 € 133 € 150 €
. . Zusatzbaustein ab PG 2 Zusatzbaustein ab PG 2 30 Tage 3h:_:hes TEE?EEH Zusatzbaustein ab PG 2 1[H]fachel_=. Tagege-ld ab PG
Einmalbeitrag — — ab PG 4 bei erstmaliger 2 bei erstmaliger
max. 25.000€ max. 15.000 € Pflegebedirfigkeit max. 1.500 £ Plegebedirftigheit

. v v v v v v v
Dynamik vor
Pflegebediirftizkeit Erlischt bei Widerspruch | Erlischt bei Widerspruch | Erlischt bei Widerspruch | Erlischt bei Widerspruch | Erlischt bei Widerspruch | Erlischt bei Widerspruch | Erlischt bei Widerspruch

3x in Folge 3xin Folge 2xin Folge micht Zuin Folge 2xin Folge micht

Dynamik nach
Pflegebediirftigkeit v v v v v v
Beitragsbefreiung ab PGS ab PG5 ab PG 4 - ab PG 4 _— abPG3
Laienpflege v v v v v v v
Vorriibergehender Uber Zusatzbaustein bei
Hilfebedarf Hilfebedarf < 6 Monate T o - T o -
Assistanceleistungen v v v v v v —
Geltungshereich Weltweit Weltweit DE, EU,EWR und Schweiz | "o Eu’ig:;zi:wd'm Weltweit DE, EU,EWR und Schweiz Weltweit
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Marktvergleich

VERSICHERUNGSGRUPFE

Vergleich
Fflegetagegeldtarife

INTER
QualiCare

Allianz
PZTBO3

AXA
Vario

Tagessatz S0E Plus
Leistungsumfang ambulant

DKV
PTG

Hallesche
OLGAflex

HanseMerkur

PG

UKW
PflegePRIVAT Premium

Pflegegrad 1 [amb. | stat.) 300€ 300 300£ 300£ 00 300£ 450 1.500€ 150€ 150 £ 150€ 150€ 150€ 150£
Pflegegrad 2 [amb. | stat.) 450€ | 1.500£ 450€ | 1.500€ 450£ 450€ B00E 1.500€ 450€ | 1.500€ 450€ | 1.500€ 450£ | 1.500£
Pflegegrad 3 (amb. | stat.) 1050€ | 1.500€ 750€ | 1.500€ 1.050€ | 1.050€ 1.050€ | 1.500€ 10502 | 1.500 F50€ | 1500 750€ | 1500
Pflegegrad 4 (amb. | stat.) 1500€ | 1.500€ 1.200€ | 1.500€ 1500€ | 1.500€ 1500€ | 1.500€ 1500€ | 1.500€ 1200€ | 1.500€ 1500€ | 1.500£
Pflegegrad 5 (amb. | stat.) 1500€ 1 1.500€ 1500 ' 1500€ 1500€ ¥ 1500 2250€ 1 2250E 1500 1 1500€ 1.500€ ' 1.500€ 1500€ ' 1500E
Wohnsitzverlegung Weltweit Weltweit EU, EWR und Schweiz EU und EWR Weltweit EU, EWR und Schweiz Weltweit
Rl haustein: bis 2 500€ - — — - — —
im Ausland
Wartezeitverzicht v v v v v v v
Verzicht auf ordentliches v v s v v s v
Kiindigungsrecht

Zum 3,5 und 10. Viund |Bei Ereignissen (Ausbhilungs{Zum 6. V] und bei Bei Ereignissen (Heirat, Bei Ereignissen (Ehe,

bei Ersignissen (Geburt, [ Studiums-abschluss, Ereignissen (Ausbildungs-f |Geburt, Scheidung oder Geburt und Ausbilungs-/

Heirat, Tod eines Kindes Beihilfewegfall, Studiumsabschluss, Tod/Fflegebedurftigheit Studiumsaubschluss)
Machversicherungs-garantie | oder Ehegatten, Scheidung |Immobilienerwerb, Geburt, des Ehegatten) — —

und Immobilienerwerb) Geburt, Heirat, Tod eines  |Berufsstatuswechsel,

Kindes/ Ehegatten und Beginn der Ausbildung des
Scheidung) Kindes)
Ruhen des Vertrages 3x ohne Grund fir jeweils | Bei .ﬁ.rbei’r:.lu:us'lg_keit und L . . L L
max. 6 Monate Elternzeit

Beitrag 35 J. (+ Baustein) 30,13€(43,78€) 31,00€( 35,30€) 40,64 £ 3450€ 36,50 € 25,30€(3048€) 4250€
Beitrag 45 . (+ Baustein) 59 AR E( 66,67 £) 47 80 £(54,60€) 57,02 € S4 B0E 57,00 € 4150€(49,19€) 63,40€
Beitrag 55 J. (+ Baustein) 92,74€( 10439 €) 76,50E( B7E0E) 84,50 £ g27,00€ 90,00 € 66,65E( 7B 43 E) 98,40 €

Stanad: 03 f201E ; Quelle: VB, Maongen und
Morgen und Volz

Inhalt und Urnfang des Versicherungzschutzes ergeben sich ausschliefifich aus den Tarif- und allpemeinen Versicherungsbedingungen. Die Aufctellung erhebt weder den Anspruch auf YollstSndigheit noch Ridhtigioeit Die Auswshl der &nbieter und Tarife erfolgte dunch die INTER

Krankerreersicherung AG. Alle ausgewshiten Anbieter kooperieren mit Versicherungsmiaiderm.
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Angebotsrechner — tber www.inter-makler.net

D) =h=_
Dm E D'm > MaklerN [ Rechner i Suchbegriff eingeben Q,

VERSICHERUNGSGRLUFPPE
Schnellrechner

INTER QualiMed Z&
INTER Arzttarife
INTER Zahnarzttarife
INTER QualiCare®

Produkte Zielgruppen

Direkieinstieg -

Krankentagegeld
Angestelite

Krankentagegeld
Freiberufler

Einkommenssicherung | Sparteniibersichten v |

™ Angebotsrechner \I | Rechner ¥ |

Kranken | Deckungsnoten |

) Das Thema Pfleg
®
INTER QualiCare™ »» Sorgen Sie vor! Leben | Produkthighlights .

i . i :
* | NTER ME'” LEbE I'I'E' V Sghadenanzeigen ¥ |
%] e I
- L" ; o Unfall Versicherungsbedingungen »
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Angebotsrechner — tber www.inter-makler.net

O =ij!
AATLEEM™ - Online Berechnung Krankenversicherung

VERSICHERUNGSGRUPPE

« MaklerNet = Rechnenibersicht

Vertragsart

Vertragsart Einzelvertrag v

Verwalten der versicherten Personen

Vorname MName zeschlecht Geburtsdatum

& Muster mannlich v | (01.01.1974 p entfernen

p Person hinzufigen

Zuriicksetzen
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUPPE

Angebotsrechner — Exakte Absicherung der Versorgungslicken

Berufsstatus Arbeitnehmer r

Anwartschaft Mein r

Vorversicherung gezetzlich r

Ubertragungswerte

Tarifsystem Pflegetagegeld r Am b u | ant Statl Onar

Tarifkombination Exklusiv Mehrlsistung stationsr v 150 EUR - 150 EUR -
: : : 450 EUR : 1500 EUR :

Tarif Bereich Satz 5B Beitrag GZU  Anw : : : :

QcE Pflegezusatz 5000 EUR 7.19 EUR 0.00 EUR . IOEUR o CIS00EUR

Qc 1 Pflegezusatz 5 EUR 8.76 EUR 0.00 EUR 1050 EUR ;1500 EUR

Qc 2 Pflegezusatz 10 EUR 16.09 EUR 0.00 EUR 1500 EUR : - 1500 EUR -

Qac 3 Pflegezusatz 10 EUR 10.10 EUR 0.00 EUR CRODDEUR ittt

Qc 4 Pflegezusatz 10 EUR 4.24 EUR 0.00 EUR

QC5 Pflegezusatz 15 EUR 1.92 EUR 0.00 EUR ¢ 6\“6

Qcs 2 Pflegezusatz 35 EUR 4.83 EUR 0.00 EUR e.\ £(2 g

QCcs 3 Pflegezusatz 25 EUR 4.20 EUR 0.00 EUR N\O(\a"s P el Soﬂ'

QCs 4 Pflegezusatz 15 EUR 1.71 EUR 0.00 EUR . \ﬂ(\ e

A5
p Vorschlag bearbeiten  p Versicherungsschutz anzeigen 59 OA. é
)
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Pflegebedarfsrechner — Ermittlung der Versorgungsltcken

Bundesland & Yorname Beitrag
Bitte auswahlen T Max 0.00
Eigenbeteiligung & Nachname
0 £ Muster Versicherungsschutz einblenden
Absicherung ab Pflegegrad & Geburtsdatum
1 2 3 4 5 01.01.1974

Absicherungsgrad ambulanter Pflege o

Plegegrad 1 Pflegegrad 2 Pilegegrad 3 Plegegrad 4 Pflegegrad 3
0 Yo ] %o 0 Yo 0 %o 0

Erhdhung der Leistung bei stationarer Fflege &

Einmalleistung o

Héhe der Einmalleistung Vorubergehende Hilfeleistung pro Monat @
1] £ 0 €

Fflegebedarf berechnen In Angebotrechner dbernehmen

VERSICHERUNGSGRUPPE
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Pflegebedarfsrechner — Ermittlung der Versorgungsltcken

Bundesland & orname Beitrag

Baden-\Wartemberg ¥ Max s022 £
Eigenbeteiligung & Machname

0 € Muster ‘ersicherungsschutz ausblenden

Absicherung ab Pflegegrad o Geburtsdatum
1 - 3 4 5 01.01.1974

Absicherungsgrad ambulanter Pflege o

Phisgegrad 1 Prisgsgrad 2 Prisgsgrad 3 Prisgsgrad £ Pfisgsgrad 5

1] k- 100 % 100 - 100 % 100 %

Versicherungsschutz e

Phisgegrad 1 - Ambulant Prisgegrad 2 - Ambulant Prisgegrad 3 - Ambulant Prisgsgrad £ - Ambulant Pfisgsgrad 5 - Ambulant
0 = 630 = 690 E 1710 = 1980 €
Phisgsgrad 1 - Statlondr Prisgsgrad 2 - Stationar Pfisgegrad 5 - Statlondr Prisgsgrad £ - Stationar Pfisgsgrad 5 - Stationar
0 € 1980 € 1980 € 1980 € 1980 £

< Erhdhung der Leistung bei stationarer Pllege o

Einmalleistung o

Hohe der Einmalleistung ‘oribergehende Hilfeleistung pro Monat @

10000

ith

200 g

In Angebotrechner dbernehmen

Plegebedarf berechnen In Angebotrechner dbemehmen
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Pflegebedarfsrechner — Ermittlung der Versorgungsltcken

| Pflichtversicherung B Eigenleistung B INTER QualiCare® B Versorgungsliicke

Hausliche Pflege durch ambulanten Pflegedienst

. me s
e e e
— me —
e ——
— e —

Heimpflege/Vollstationare Pflege

e N~ T, -
e I I T S,
e S I TS, -~
e L I TR,
e S I TR, >
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Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare

INTER Pflegerechner App

@ Pflegerechner oi!! = 11:28 < [N 76 % ) @ Pflegerechner o!l = 11:29 < (N 75 % . ) @ Pflegerechner «!l = 11:32 < [ 72 % . ) @ Pflegerechner o!! = 11:32 < [ 72 % )
X Pflegerechner . < Eigenanteil reduzieren . < Experte (Ambulant) . ¢ Experte (Ubersicht) °
bl bl
VERSICHERUNGSGRUPPE VERSICHERUNGSGRUPPE VERSICHERUNGSGRUPPE VERSIGHERUNGSGRUPPE
Bundesland Eigenanteil Leistung 5 '

. Beginnjahr . o
O  Bundesdurchschnitt  © 72606€ M 77.899¢€ Ambulant ® Stationar
Bedarf Leistung Bedarf Leistung
Beginnjahr Geburtsjahr = — Lok
‘arschiag naividuel Eistung
®  Pflegedauer: 7 Jahre  © 0 209 © 0 18 © 390€ PG1  2100€
G . ( “
Absicherung ab Absicherungsniveau (ca.) 420 € PG2 1740 €
. A " . { E
Eigenanteil in € zzgl. 1,7 % Inflation p.a. T T— 510€ 1800 € PG3 1740 €
00 ban alionare Leistungen
— (<] Aufstocken © 1.800 €
150.000 : | 1.320 € 1.800 € PG4 1740 €
lne.008 ' : | | ' (Im Pflegeheim maximale Leistung bereits ab PG2) .
50.000 : : | | | 1.440 € PG5 1.740 €
Sofortl N 5
* ' ' ' ' | ' 5.000 €
2019 2039 2049 2069 2069 o - o = 1x 5000 € fiir mtl 0 +4_65 £

(<

10.05.2019

Schnellberechnung

Fakten FAQ

powered by KV-Coach.de

Start Beitrag: 40,99 € mtl.
V2.00 10.05.2019 powered by KV-Coach.de v 2.00

10.05.2019

Monatsbeitrag: 63,42 €

powered by KV-Coach.de

Beitrag mit Sofortleistung: 68,07 € mtl.

Ausdruck

10.05.2019 powered by KV-Coach.de
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INTER Pflegerechner App

Die Losung

las Pflegetagegeld der INTER Krankenversichemung AG - verringem Sie lhren Eigenanteil im von lhnen
2 Leistungen, die Innen die in der INTER PflegeApp ausgewdhite Produktkonfiguration bietet, sind
rsicht fir Sie dargestellt.®

Ambulante Pflege Stationare Pflege

PG1 PG2 PG3 PG4 PG5 PG1 PG2 PG3 PG4 PG5
390 € 420€ 50€ 1.320€ 1440€ 2100€ 1.740€ 1.740€ 1740€ 1740€
390 € 420 € 510 € 1320€ 1740 € J90€ 1740€ 174D€ 1740€ 1740€

Einmalig 5.000 € ab Emeichen PG2

In 7 Jahren = 77.899 €

Der Preis (Alter: 335)

vin der INTER FflegeApp ausgewdhlte Produktkonfiguration ergibt sich anhand der fiir die Pllegegrade und -formen
ellten Tarifkombination (Tarife, Tagessitze) gemaR der Tarifiibersicht '° auf Seite 2.

Monatsbeitrag = 40,99 €

VERSICHERUNG

13€ | 1498¢

[XJac1 |
[x]acz |
[X]acs |
[X]ac4 |
[X]acs |

Tagessatze flr Erweiterung bei stationdrer Pflege auf das Niveau von Pflegegrad &

[X]acs 2
[x]acs 3
[x]acs 4

Einmalleistung: einmalige Kapitalzahlung im Pflegefall {ab Pflegegrad 2)

[X] ace |

Summe pro Person




H Wil L .

Pflege-Roadshow 2019 - Der Weg zum Kunden und INTER QualiCare VERSICHERUNGSGRUFPPE

INTER QualiCare — Leistung, Qualitat und Flexibilitat

/;Lﬂ'-’*"“ﬂfq,. Bewertet wurden 61 Schwerpunktfragen mit Gber 400 Qualitatsmerkmalen bei 34 Hochstleistungstarifen
/ (<Y ‘7

< . A
(& softfair 2 |
‘, aralyse E\
:_ HERVORRAGEND |

-

% Tarif: < | J
QC1 - QC5, QCE &

x"\ 4}' 052018 § ”f

N ’""" ~‘;'lr:wzvr'-'-r"*‘"""“qh

.

| Guter Rat |

./

EEEEEESEE
DEUTSCHLAND E T

TESTS

TARIFQUALITAT TESTS'EGER TOP
rreecgepeldienicherng EENTRINNIRPRRE mﬁ% Private Pﬂla:la_;_eErs;chamngan PFLEGE-
m sehr gut Tarif QualiCare QC1und 2 und QCE TAfgiEgrE“!'D
o e Pliogeiagegeld o e et
_ ind Kol istioncgy Le'm:“ggsfamrfanrgr i DEUTSCHES FINANZ-
A SS EKU RATA mﬂm? l FaiI'TGSLdG F “ DFSI SERVICE INSTITUT GmbH
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Verkaufsansatz Erbschaftssicherung

Wichtige’sf ,2
richtig .
schutzen!

VERSICHERUNGSGRUPPE
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